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Germany’s Secret Economic Weapon: a Vast Export Network

Behind the Scenes, Support System for Foreign Sales Helps to Boost Contentious Trade Surplus
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140 AHK:ta 92 MAASSA

Maailmanlaajuinen verkosto

Argentina
Bolivia
Brazil
Canada
Chile
Colombia
Costa Rica
Cuba

Dominican Republic

Ecuador

El Salvador
Guatemala
Honduras
Mexico
Nicaragua
Panama
Paraguay
Peru
Uruguay
USA
Venezuela

-
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AFRICA | MENA

Algeria
Angola
Egypt
Ghana

Iran

Iraq

Kenya
Morocco
Mozambique
Nigeria
Oman

Qatar

Saudi Arabia
South Africa
Tanzania
Tunisia

VAE

Zambia

Austria
Azerbaijan
Belarus
Belgium
Bosnia and
Herzegovina
Bulgaria
Croatia
Czech Republic
Denmark
Estonia

Finland
France
Great Britain
Greece
Hungary
Iceland
Ireland
Israel
Italy
Latvia
Lithuania

Luxembourg
Macedonia
Netherlands
Norway
Poland
Portugal
Romania
Russia
Serbia
Slovakia
Slovenia

Spain
Sweden
Switzerland
Turkey
Ukraine

ASIA | OCEANIA

Australia
China

India
Indonesia
Japan
Kazakhstan
Korea
Malaysia
Myanmar
New Zealand
Philippines
Singapore
Sri Lanka
Taiwan
Thailand
Vietnam



AHK: Palvelut

* Markkinoille meno, liiketoiminnan kehittaminen
* Veropalvelut Suomessa toimiville saksalaisyrityksille
* Juridinen neuvonta

 Tapahtumat



Suomen tavaravienti Saksaan on suurempi kuin Pohjois-
ja Etela-Amerikkaan yhteensa

S
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DIGITALISAATIO...
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10.000 SAKSALAISYRITYSTEN KYSLY
Saksan teollisuus laajentaa

alihankintaansa Eurooppaan

- 17 prosenttia etsii uusia tai muita
toimittajia kuin aikaisemmin (mm.
teollisuus, tukkukauppa): yli 20.000 yritysta
pelkastaan teollisuudessa

* Uusia tuotteiden ja palveluiden toimittajia
etsitaan paaasiassa Saksasta (87 %) ja
muista EU-maista (59 %).

* 40% teollisuusyrityksista kasvattaa
investointejaan digitalisaatioon

-

Y Corona: Bewihrungs-
probe fiir die Industrie

Sonderauswertung der 3. Corona Blitzumfrage
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Teollisuus 4.0 Saksassa - missa mennaan nyt?

94 % yrityksista nakee i4.0:n edellytyksena Saksan teollisuuden kilpailukyvylle,

59 % yrityksia soveltaa 14.0-elementteja toiminnassaan.

Tekoaly _ Uudet liiketoimintamallit

* 14 % yrityksista hyodyntaa tekoalya
valmistavan teollisuuden kontekstissa =
suuria eroja yritysten valilla koosta
rilppuen

 Uusia liiketoimintamalleja, tuotteita
ja palveluita
* 74 %: 5G:n saatavuus erittain
tarkeaa tai tarkeaa omalle * 73 % yrityksista arvioi muuttavansa
lilketoiminnalle i4.0:n myota kokonaisia
lilketoimintamallejaan, ei pelkkia
yksittaisia prosesseja

* Etuina nahdaan mm. predictive
maintenance (43 %), tuottavuuden nousu
(41 %) ia presessien ontimointi (39 %)
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Mutta:
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Sahkoisen tiedonjaon jarjestelmat Sosiaalinen media
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Big data

Saksa

W Pilvipalvelut

Esteita digitalisaatiolle
Korkeat
investointikustannukset
Tietosuojavaatimukset
Tietoturvavaatimukset
Asiantuntijoiden puute

Aiheen monimutkaisuus

(% vastaajista)

73 %

67 %
66 %
58 %
58 %



COVID-19: Vaikutukset Saksan teollisuus 4.0-markkinoihin

Arvoketjujen muutokset

- kysyntaa joustavalle tuotannolle, edullisuus ja suuret tuotantomaarat
VS. joustavuus ja nopea reagointi

—> roolimuutokset: jotkut yritykset voivat olla kiinnostuneita laajentamaan rooliaan
vertikaalisesti, digitaaliset ratkaisut arvoketjujen hallintaan

Etapalveluiden kysynnan kasvu
—> digitaalisen infran ja viestintakanavien toimivuus
—> kotitoimistosta tehtaiden etahallintaan
- AR/VR-sovellukset

Arvoketjun digitalisaatio kestavyyden takaajana (energiansaasto, tuotannon optimointi)

/ AHK nische Handelskammer
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Saksalais-Suomalainen digtkumppanuus

Saksalais-Suomalaisen digikumppanuus luo
suoria kontakteja suomalaisten ja saksalaisten

yritysten valille ja loytaa konkreettisia yhteistyo- ' l 4

suomalaista
ja lilkketoimintamahdollisuuksia.

_osallistujaa
Tahdn mennessé toteutettu kaksi , jatkotoimenpidetté
ohjelmakokonaisuutta: valmistavan teollisuuden (mm. aiesopimus,

; : . ) ktit , jatko- Z Y
ohjelma Industrie 4.0 (2017-2018) ja rakennus- ja ""\p;?uevoltaerlftuztgatus?
kiinteistoalan digitalisaatioon tahtadava Smart \\ 1.5.)’
Building (2019-2020). ~ —
Kumppanuus perustuu Saksalais-Suomalaisen ) >

Kauppakamarin, Saksan keskuskauppakamari
DIHK:n, Suomen Keskuskauppakamarin ja Sovittua
Teknologiateollisuuden vuonna 2016
allekirjoittamaan aiesopimukseen.

tapaamista
(status: 1.5.)

Esimerkkeja Smart Building -ohjelmasta:




Deutsch-Finnisches Businessforum

Alustava ohjelma

5.10.2020 6.10.2020

Deutsch-Finnisches Businessforum

Vahvistetut keynote-puhujat
Britta Seeger, Member of the Board of Management,
Daimler AG
Christian Stach, EVP, Bosch
Olaf Bongwald, CEQ, Valmet Automotive
Winfried Hermann, Baden-Wirttembergin osavaltion
liikenneministeri

Future Automotive —ohjelman kick-off Pitches, reverse pitches
= Startupeja ja scaleupeja Suomesta ja Saksasta, Future
Markkinatutkimuksen esittely Automotive -osallistujien pitchit
Business culture training = Vahvistettu reverse pitch: Christian Stach, EVP, Bosch
Harjoittelu-pitch

Get together & Networking P&ivan aikana useita verkostoitumistaukoja

Vapaamuotoinen iltaohjelma

Mercedes-Benz

LA

YALMET AUTOMOTIVE

) BOSCH
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Alkaen 100€ / vuosi

Jasenyys: 650 yrityksen yhteiso

Tietoa
Jasenlehti, uutiskirje, keskustelu-
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Verkosto
FinDeLounge, FinDeSeminar,
Open House, vuosikokous
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Etuja ja alennuksia

Jasenyritykset tarjoavat toisilleen
alennuksia.
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Some of our Members:
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Emme ole samanlaisia

Kulttuurierot

LUOTTAMUS VS. KONTROLLI

» Saksa: kontrollipohjainen yhteiskunta
* Luottamuksen ansaitseminen
* Kirjallinen dokumentointi

VIESTINTATYYLI

* Eksplisiittinen vs. Implisiittinen
* Monologi vs. Dialogi

* Smalltalk vs. Tiedonsiirto

» Konfrontaatio vs. keskustelu

Deutsch-Finnische Handelskammer
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SHARING AN ELEVATOR WITH A STRANGER




Saksan markkinoille

JOITAIN NEUVOJA

Ole pitkajanteinen ja - varmista etta yrityksesi on valmis siihen
(Paikalliset) kilpailijat — analysoi markkinat huolellisesti

USP:t - Sovita tuotelupauksesi Saksan markkinoille

Luottamus on hyvin tarkea: yritykseesi, sinuun henkildona, tuotteeseesi
Varmista kapasiteetti.

Ota huomioon Saksan digitalisaation aste
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Saksan markkinoille

JOITAIN NEUVOJA

Ole [asna ja nakyva - Paikallinen kumppani tai oma toimisto
Saksa on samanlainen ja erilainen - tunne kulttuurierot

Suoraa puhetta ja keskustelua

Ensitapaaminen ja kotilaksyt — varaudu syvalliseen keskusteluun
Mittelstand: tarkea ja kansainvalinen

Varaa kateista reissuihin
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Saksan markkinoille

JOITAIN NEUVOJA

Sprechen Sie Deutsch!




AHK AVAA OVIA

Saksaan ja maailman markkinoille

JAN FELLER
+358 50 575 2452
jan.feller@dfhk.fi
www.dfhk.fi 0 AHKfinnland | AHKsuomi
Kiitamme:
Deutsch-Finnische Handelskammer WERTSILA Lrm TE-E;‘
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mailto:mikaela.jaanti@dfhk.fi
http://www.dfhk.fi/
https://www.linkedin.com/company/ahkfinnland/
https://www.facebook.com/AHKFinnland/
https://twitter.com/AHKsuomi
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