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RESEACH TO BUSINESS -RAHOITUS

Kenelle?

= Rahoitus on tarkoitettu julkisten
tutkimusorganisaatioiden
tutkijoille, joilla on halu rakentaa
tutkimuksestaan uutta
liiketoimintaa ja kaupallistaa
tutkimuksesta syntyvat ideat.

= Tiimi paasee samalla
kasvattamaan omaa
kaupallistamisosaamistaan.

Mihin tarkoitukseen?

= Tutkimusrahoituksen avulla julkinen
tutkimusorganisaatio voi valmistella
tutkimustulosten kaupallistamista ja
tehda kaupallistamista tukevaa
soveltavaa tutkimusta.

= Rahoitus on tarkoitettu sopivien
kaupallistamisreittien selvittamiseen.

= Rahoituksella voi mm. selvittaa
teknologian tai osaamisen uutuutta,
asiakasarvoa ja toiminnallisuutta seka
liiketoiminnan lahtoolettamuksia.
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RESEARCH TO
BUSINESS RAHOITUS

Milloin?

= Tiimilla on jo hypoteesi siita, kuinka idean voisi
kaupallistaa.

= Tutkimusorganisaation innovaatioyksikko on
arvioinut idean uutuutta ja kaupallista
potentiaalia ja tukee projektin rahoitusta.

= Tavoiteltava uusi liiketoiminta on arvioitu
laajuudeltaan merkittavaksi.

 Tutkimusorganisaatiolla on riittavat
hyodyntamisoikeudet tausta-aineistoon ja
syntyviin tutkimustuloksiin tiedon ja osaamisen
kaupallistamiseksi seka halu luovuttaa tuloksiin
liittyvat oikeudet projektin jalkeen ideaa
kaupallistavalla taholle.
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MITEN RESEARCH TO BUSINESS TOIMII?

= Projektin kesto on tyypillisesti 12—24 kk. = Projektin ohjausryhmé seuraa, ettéd projekti
= Rahoitus on 70% projektin hyvaksytyistd edistyy suunnitelman ja tavoitteiden mukaan
kokonaiskustannuksista. ja etta vahintaan 40% projektin

hyvaksyttavista kustannuksista kaytetaan

ERinbas o L :
Vahintaan 40% projektin kustannuksista kaupallistamisen valmistelutoimiin.

tulee kohdentua kaupallistamisen

valmistelutoimenpiteisiin. = Raportointi tapahtuu 3 kertaa vuodessa

= Projektin rahoitusta voidaan myontaa (tammi-, touko- ja syyskuu) asiointipalvelun
vaiheittain. kautta.

= Rahoitetuille pr_c_)ljelgteille asetetaan 3-5 = Projektitiimeille tarjotaan muutamia
konkreettista vali- ja lopputavoitetta tilaisuuksia kuten esim. Science Startup Day
(koskien esim. tiimia, idean kehittamista, ja palveluita esim. DealFlow Finland, jotka

markkinoita, rahoitusta ja IPR:aa)

tukevat kaupallistamisen valmistelua.
= Projektille on nimitettava vastuullinen

johtaja, joka vastaa Rrojektin tieteellisests ja  * Mikali projekti ei etene suunnitelman
tutkimuKsellisesta johtamisesta ja valvoo mukaisesti, projektirahoitus voidaan lopettaa.

projektin toteuttamista.
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MITEN HAEN RESEACH TO BUSINESS —
RAHOITUSTA?

Valmistaudu vastaamaan seuraaviin kysymyksiin:

TARVE KYVYKKYYDET
« Minka ongelman ideasi ratkaisee? « Mita osaamista tiimissa ja ohjausryhmassa on?
« Kuinka suuri markkinapotentiaali ratkaisullasi on? * Miten osaamiset hyddyntavat kokonaisuutta?
« Miten ratkaisu monistuu liiketoiminnassa? « Mita muuta osaamista tarvitset tavoitteisiin
RATKAISU paasemiseksi?
« Miten ongelmaan liittyva ratkaisu saavutetaan IMM_ATERIAA_I_‘}OIKEPDE_T
talla projektilla? « Mihin IPR:aan projekti perustuu?
HYODYT « Kuka omistaa ratkaisuun liittyvat IPR:t?
« Mita etua/lisdarvoa asiakas saa? » Loukkaako ratkaisu muiden oikeuksia?
« Mita uutta projektissa syntyy? « Suojataanko tulokset IPR:lI&?
« Mitka ovat idean kaupallistumisen ensisijaiset PROJEKTIN TAVOITTEET
reitit? « Ehdotus konkreettisiksi osa- jla lopputavoitteiksi
KILPAILU projektin kaupallistamisen valmistelulle

» Miten kehitettava ratkaisu eroaa kilpailevista
ratkaisuista?
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MITEN HAEN RESEARCH TO
BUSINESS -RAHOITUSTA?

= Ota yhteytta tutkimusorganisaatiosi innovaatio-
/kaupallistamispalveluyksikk6on. He auttavat
sinua arvioimaan Research to Business -
rahoituksen soveltuvuutta projektillesi. He
auttavat myos hakuprosessiin
valmistautumisessa.

= Hakuprosessiin kuuluu projektin harjoituspitch
Business Finlandin asiantuntijalle ennen
hakemuksen jattamista.

= Jata rahoitushakemus Business Finlandin
asiointipalvelun kautta.

= Varaudu keskustelemaan hakemuksestasi
Business Finlandin asiantuntijan kanssa

/ hakemuksen jattamisen jalkeen.

= Research to Business -rahoitusta voi hakea kaksi
kertaa vuodessa, kevaalla ja syksylla v. 2020.
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MITA RESEARCH TO
BUSINESS —-HAKEMUKSISSA
ARVIOIDAAN

= Projektitiimi, osaamisen taso ja . _
sitoutuminen; erityisesti kaupallistamisesta
vastaavien henkildiden kokemus,
OSaaminen ja sitoutuminen

= Tavoiteltavan liiketoiminnan laajuus
= Liiketoiminnan skaalautuvuus

= Projektin vaikutukset merkittavan _
kansainvalisen liiketoiminnan kehittymiseen
ja yhteiskuntaan

= Projektissa kehitettavan teknologian tai
osaamisen uutuusarvo ja haastavuus

= Projektisuunnitelman sisaltama
kaupallistamispolku ja sen realistisuus;
toimenpiteet, resursointi, vali- ja
lopputavoitteet

= Ohjausryhman kokoonpano ja osaaminen
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USEIN KYSYTTYJA KYSYMYKSIA

Miten pitka Research to Business -projekti voi olla?

= Research to Business -projektien kesto vaihtelee tyypillisesti 12—24 kuukauteen
riippuen projektin toimialasta ja idean valmiusasteesta.

Mita Research to Business -projektirahoituksella voi tehda?

= Rahoituksella voi valmistella tutkimuslahtoisen idean kaupallistamista ja tehda
kaupallistamista tukevaa soveltavaa tutkimusta.

Voiko projektiin sisallyttaa perustutkimusta?

= Research to Business -projektit on tarkoitettu perustutkimuksen E_Ikeen tapahtuvaan
tutkimustulosten kaupallistamisen valmisteluun, ei enaa perustutkimukseen.
Kaupallistamisen valmistelua varten tehtavaa soveltavaa tutkimusta voi tehda
hyvaksytyn projektisuunnitelman mukaisesti.

Voiko projektissa tehda yritykselle litketoimintasuunnitelman?

= Ei voi. Sen sijaan liiketoimintasuunnitelman taustalla olevia asioita voi selvittaa
tutkimuksen keinoin.
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USEIN KYSYTTYJA KYSYMYKSIA

Voiko projektissa olla yhteydessa potentiaalisiin asiakkaisiin?

= Kylla. Kaupallistamisen valmistelussa on tarkeaa selvittaa, mita ongelmia tai tarpeita

potentiaalisilla asiakkailla on esim. haastattelujen ja asiakasrajapinnassa tehtavien
proof of concept —testien avulla.

Voiko projektissa tehda tuotekehitysta?

= Ei voi. Projektissa voi tehda tutkimuksellisen idean toiminnallisuuden todentamista
(proof of concept). Valmiita myytavia tuotteita asiakkaille ei kuitenkaan voi tehda.

Miten toimin, jos tutkimusorganisaatiossani ei ole innovaatio-
[kaupallistamisyksikkoa?

= Ota yhteytta tutkimusorganisaatiosi tutkimuksesta vastaavaan johtajaan ja/tai Business
Finlandin yhteyshenkiloon.
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USEIN KYSYTTYJA KYSYMYKSIA

Voiko startup-yrityksen perustaa ennen Research to Business -projektin paattymista?

= Mikali projektin tavoitteena on startup-yrityksen perustaminen, projektin tavoitteet on
saavutettu, jolloin rahoitus lopetetaan.

Mika rooli projektin ohjausryhmalla on?

= Research to Business -projektin ohjausryhma on neuvoa-antava elin. Ohjausryhma seuraa, etta
projektia toteutetaan hyvaksytyn suunnitelman ja tavoitteiden mukaisesti ja etta vahintaan 40%
projektin kustannuksista kaytetaan kaupallistamisen valmisteluihin.

Miksi Research to Business -projektin rahoitus voidaan vaiheistaa?

= Research to Business —rahoituksella on tarkoitus selvittaa, voiko tutkimusideasta rakentaa
kansainvalista liiketoimintaa. Projektin edistymisen arviointi valitavoitteiden avulla auttaa
nakemaan, ovatko lopulliset tavoitteet saavutettavissa eli liiketoimintamahdollisuus on edelleen
olemassa. Vaiheistetut Research to Business -projektit sisaltavat yleensa merkittavia riskeja
seka epavarmuuksia, joita yritetaan hallita etenemisen valitarkasteluilla. Mikali projekti ei etene
tavoitteiden mukaisesti, rahoitusta ei jatketa.

BUSINESS
FINLAND



USEIN KYSYTTYJA KYSYMYKSIA

Haetaanko rahoitusta vain ensimmaiseen vaiheeseen vai koko projektille?

= Rahoitusta kannattaa yleensa hakea koko projektille. Mikali haluaa hakea rahoitusta
vain ensimmaiseen vaiheeseen, pitaa silti esittaa alustava projektisuunnitelma koko
projektille, jotta tiedamme, kuinka suuresta kokonaisuudesta on kyse.

Kuka asettaa rahoitettavan Research to Business —projektin tavoitteet?

= Rahoitushakemuksessa hakija tekee ehdotuksen projektin vali- ja lopputavoitteiksi.
Valitavoitteet asetetaan n. 6-9 kuukauden kohdalle riippuen projektin pituudesta.
Tavoitteista keskustellaan ennen lopullista paatosta.
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USEIN KYSYTTYJA KYSYMYKSIA

Voiko projektin vastuullinen johtaja nostaa projektilta palkkaa?

= Vastuullisen johtajan tehtava on johtaa projektia ja siihen kaytettyja tunteja han ei voi
kKirjata projektin suoriksi kustannuksiksi. Mikali vastuulliseksi johtajaksi nimetty henkilo
toimii projektissa myo0s tutkijana, tutkijan tyotunnit voi allokoida projektin suoriksi
kustannuksiksi. Emme kuitenkaan suosittele, etta vastuullinen johtaja toimii projektissa
tutkijana.

Miten rinnakkaisprojektissa jaetaan kaupallistamisen valmistelutehtavat ja
kustannukset?

= Rinnakkaisprojekteissa jokaisen tutkimusorganisaation taytyy allokoida 40%
kustannuksista kaupallistamisen valmisteluun.
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LISATIETOJA

Yhteyshenkilo

Jaana Rantanen

+358 50 3962 923
jaana.rantanen@businessfinland.fi

https://www.businessfinland.fi/researchtobusiness
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https://www.businessfinland.fi/suomalaisille-asiakkaille/palvelut/rahoitus/yritysten-ja-tutkimusorganisaatioiden-yhteistyo/research-to-business/

