
BEAM-ohjelma 
 



Tarve 
– Suomen talouden elinehto on elinkeinoelämän 

uudistuminen ja kasvaminen.  

– Suomalaisilla yrityksillä on vahva tarve hakea uusia 
markkinoita ja kasvulle uusia lähteitä.  

– Nopein markkinakasvu on tällä hetkellä kehitysmaissa ja 
kehittyvillä markkinoilla, jossa on tarve kestäville 
ratkaisuille. 

– Monet kehittyvien markkinoiden trendit luovat 
mahdollisuuksia yritysten liiketoiminnalle win-win-
periaatteella, jotta myös paikalliset toimijat ja yhteisö 
hyötyvät. 

– Kohdemaita ovat kaikki OECD/DAC:n kehitysapukelpoisiksi 
määrittelemät kehitysmaat (pois sulkien Kiina). 
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 Lähde The Center for International Development at Harvard University (CID) 
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Mitä BEAM on? 

– Tekesin ja ulkoasiainministeriön yhteinen ohjelma  

– 1.1.2015 - 31.12.2019.  

– Budjetti: 50 miljoonaa euroa, josta Tekesin ja UM:n 
osuus kummalta organisaatiolta 12,5 miljoonaa 
euroa. 

– Ohjelma lisää hyvinvointia kehittyvissä maissa ja 
tuo kansainvälistä liiketoimintaa suomalaisille 
yrityksille. 

– Hakemukset jätetään Tekesille. 

– Tekes hallinnoi ja tekee rahoituspäätökset käyttäen 
UM:n antamaa lausuntoa BEAM-hakemuksista.  
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Tekes & ulkoasiainministeriö 
 
Tekes yhdistää  

• rahoituksen, 

• tutkimuksen,  

• liiketoiminnan kehittämisen,  

innovatiivisia yrityksiä palveleviksi 
kokonaisuuksiksi.  
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Ulkoasiainministeriöllä osaamista 

• kehitysyhteistyö-verkostoista 

• kehitysmaiden kehityksestä 

• kahdenkeskisistä  
kehitysapuohjelmista 

• köyhyyden vähentämisestä 

 

 

 

 

 

 



Fokusalueet 

– Cleantech 

– Terveys 

– Ict 

– Energia 

– Koulutus 

12.4.2016 BEAM-esityskalvot 
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Ohjelman kohderyhmät 

– Ensisijaisesti suomalaiset, kasvua 
hakevat pienet ja keskisuuret 
kasvuyritykset.  

– Suuryritysten roolina nähdään 
toimiminen ekosysteemien 
ankkuriyrityksinä.  

– Yritysten lisäksi tutkimusorganisaatiot, 
yliopistot, ammattikorkeakoulut, 
kansalaisjärjestöt ja muut toimijat 

8 



Mitä BEAM tarjoaa? 
 Rahoitusta: avustusta (maks. 100 000) tai lainaa 

– Liiketoiminnan kehittämistä 

– Markkina- ja kilpailija-analyysiä  

– Pilotointia 

– Tuotekehitystä ja tutkimusta 

– Yhteishankkeet 

Edellytetään aina omarahoitusta (yleensä 50%) 

Palvelua: 

– Team Finland -palveluita (Finpro, Finnpartnership, Finnvera) 

– Markkinatietoa kohdemaista 

– Kontakteja ja verkostoja 

– Yhteiskuntavastuukoulutusta 

– Yhteistyöprojekteja 
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Kiinnostaako BEAM?  Ota yhteyttä tiimiimme: 
 
Ohjelmapäällikkö Minh Lam, 
minh.lam@tekes.fi, pk-yritykset 
christopher.palmberg@tekes.fi, verkostopalvelut 
mikko.kiiskinen@tekes.fi, pk-yritykset 
kati.lahtinen@tekes.fi, startup-yritykset 
kari.kuokkanen@tekes.fi, startup-yritykset 
markku.lamsa@tekes.fi, tutkimusprojektit 
 
 
www.tekes.fi/beam  
 
BEAM – Building Effective and Accessible Markets  
 


